INCONTRO INFORMATIVO

A PROPOSITO DELLA CRISI ...

Non pretendiamo che le cose cambino se agiamo
sempre allo stesso modo. La crisi é la migliore
benedizione che possa capitare alle persone e ai
Paesi, perché la crisi porta con se il progresso. La
creativita nasce dall’angoscia, cosi come il sole
nasce dalla notte scura. Nei periodo di crisi si
sviluppano l'inventiva, le nuove scoperte e le
grandi strategie. Chi supera la crisi, supera se
stesso senza essere superato. Chi attribuisce alla
crisi i suoi insuccessi e la sua poverta disprezza il
suo talento e rispetta di pit i problemi che le
soluzioni. La crisi vera é la crisi
dell'incompetenza. Il problema delle persone e
dei Paesi é la pigrizia nel trovare vie d’uscita e
soluzioni. Senza crisi non ci sono sfide, senza
sfide la vita diventa routine, una lenta agonia.
Sono le crisi che fanno affiorare il meglio di
ognuno di noi, perché senza crisi “il vento é una
carezza”. Parlare della crisi significa
promuoverla, non parlarne durante una crisi
significa esaltare il conformismo. Invece di fare
questo, lavoriamo duramente! Mettiamo fine
all’unica crisi che é per tutti:

“LA TRAGEDIA DI NON VOLER LOTTARE PER
SUPERARLA”

A. Einstein, 1955

MARKETING STRATEGICO
24/02/2012 ore 15.00

VENDERE IN TEMPO DI CRISI
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OBIETTIVI DELL'INCONTRO

Methodo Engineering pone l'attenzione sulla capacita di dare risposte professionali

(efficaci-affidabili) ai bisogni dei Clienti e, attraverso una partnership con professionisti

qualificati, quali il Dott. Albino Ponchio e il Dott. Paolo Puosi, amplia la sua area di

intervento e l'offerta di nuovi servizi nell’area delle strategie di impresa, del marketing

strategico ed operativo e delle vendite.

L’obiettivo di Methodo Engineering € quello di aiutare i propri Clienti ad affrontare con

successo i mercati, studiando le strategie piu efficaci, mettendo a punto gli strumenti ed i

piani operativi. In una parola, dare ai nostri Clienti le armi per competere con successo in

mercati sempre piu difficili.

Methodo Engineering srl

Sede Methodo Engineering srl
Via P. Amalteo, 34 - 33170 Pordenone (PN)
Tel 0434/542153 - Fax. 0434/536766

info@gruppomethodo.it - www.qgruppomethodo.it




SCHEDA DI ADESIONE

Ragione Sociale

Indirizzo
CAP Citta
Tel. Fax.

Prov

e-mail
P.Iva
C.F.)

() solo se diverso da P.Iva

Si trasmette via fax (0434.536766) o via mail
(info@gruppomethodo.it) la presente conferma di
iscrizione di:

Cognome e Nome

e-mail

data

Firma e timbro dell’azienda

Ai sensi dell’art. 13 del d.lgs. 196/2003, La informiamo che i
dati personali raccolti saranno inseriti nella nostra banca dati
ed utilizzati per l'adesione alla presente iniziativa e per
informarLa in merito ad altre simili iniziative. I dati non
verranno divulgati. Ai sensi dell’art. 7 d.gs. 196/2003, in
qualsiasi momento potra accedere ai Suoi dati per integrarli,
aggiornarli, cancellarli, od opporsi al loro trattamento per le
finalita

Firma per li consenso all’utilizzo dei dati

Nel caso non venisse raggiunto il numero minimo di iscritti,
Methodo Engineering srl si riserva la possibilita di posticipare
la data del corso. Methodo Engineering srl non é responsabile
di eventuali variazioni e/o annullamento della data prevista
per il corso

PROGRAMMA
Ore 15.00
Registrazione partecipanti
Ore 15.30

Inizio lavori e benvenuto

Ore 16.30 / 16.45
Coffee break

Ore 17.30 / 18.00

Fine lavori e considerazioni conclusive

RELATORI
Dott. Albino Ponchio

Partner Methodo esperto in strategia d’'impresa,
pianificazione e marketing strategico, marketing
operativo, vendite, comunicazione, formazione

Dott. Paolo Puosi

Partner Methodo esperto in strategia d’impresa,
pianificazione e marketing strategico, marketing

operativo, vendite, formazione
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METHODO ENGINEERING S.R.L
La Methodo Engineering srl nasce nel 1994. Oggi la
societa pud contare su 2 sedi e un numero di oltre
20 consulenti che offrono ai nostri clienti un
ventaglio di servizi molto ampio. [ professionisti
che operano in Methodo hanno maturato
esperienze nei settori pubblico, dell'industria, dei
servizi. | servizi erogati da Methodo, utilizzando
anche partners selezionati e referenziati sono la
pianificazione e progettazione di Sistemi Qualita,
Ambiente ISO 14001 e EMAS, Sicurezza OHSAS
18001 e D.Lgs 81, Sistemi di Gestione dell’Energia
ISO 50001, Certificazione SOA, D.Lgs 231,
Responsabilita Sociale SA8000, Certificazione
Forestale FSC e PEFC, Certificazione Fitosanitaria,
Marcatura CE, Consulenza sulle Norme Tecniche
delle Costruzioni ferro/acciaio, ISO 3834,
Consulenza per il settore alimentare ISO 22000,
HACCP e BRC, formazione di vario genere e molto

altro.
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